
加纳光伏储能市场正成为新能源出口的蓝海

你好，我是上海人，在新能源领域工作多年。我们注意到一个现象：西非的能源转型步伐，比许多人想象的要快。
特别是加纳，这个被誉为“西非门户”的国家，正在经历一场静默的能源革命。如果你关注全球新能源动态，你会
发现，从阿克拉到库马西，对稳定、清洁电力的需求，正以前所未有的速度增长。这背后，不仅仅是环保意识的觉
醒，更是一种深刻的经济和社会发展逻辑。
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　　让我们来看一些数据。根据加纳能源委员会的数据，尽管该国电网接入率在西非名列前茅，但电力

供应的稳定性和覆盖的深度，依然是挑战。尤其是在广大的农村地区和远离主干网的通信基站、社区诊

所等关键站点，停电或电压不稳是家常便饭。你知道吗，这直接影响了当地数字经济的发展和基本公共

服务的质量。与此同时，加纳拥有得天独厚的太阳能资源，年均日照时间超过2000小时，光伏发电的潜力

巨大。这就形成了一个典型的“现象”：丰富的可再生能源与不稳定的电力供应并存。解决这个矛盾的

关键，就在于“储能”。

　　这里，我想分享一个具体的案例。去年，我们海集能（上海海集能新能源科技有限公司）的团队与

加纳当地一家电信运营商合作，为首都阿克拉周边十几个地处偏远、电网薄弱的通信基站，部署了“光

储柴一体化”的站点能源解决方案。每个站点都配备了我们的光伏微站能源柜和智能电池柜。结果呢？

在项目实施后的六个月内，这些站点的柴油发电机使用量下降了超过85%，站点运营的能源成本降低了约

60%，更重要的是，通信中断的投诉率几乎降为零。这个案例生动地说明，一个设计精良、高度集成的储

能系统，不仅仅是备用电源，它是提升基础设施韧性和经济性的核心。

　　那么，为什么像海集能这样的企业，能在加纳这样的市场找到机会？这就要谈到我们近20年的“技

术沉淀”了。我们不是简单的产品出口商，我们是数字能源解决方案的服务商。我们的理解是，在加纳

，在非洲，客户需要的不是一个冰冷的硬件，而是一个能适应极端高温高湿环境、能智能管理多种能源

输入、并且能远程运维的“交钥匙”系统。我们在江苏南通和连云港的两大生产基地，正是为此设计—

—一个专注深度定制，应对复杂场景；一个专注标准化规模制造，确保核心部件的可靠与高效。从电芯

到PCS，再到系统集成，我们构建了全产业链的能力，确保产品从上海设计，到江苏生产，再到加纳的站

点稳定运行，整个过程都处在我们的技术框架内。

　　深入思考一下，加纳光伏储能市场的机遇，本质上反映了全球能源转型的一个深层逻辑：能源的民

主化和数字化。光伏让每个人、每个社区都有可能成为能源的生产者，而储能则让这种不稳定的生产变

得可靠、可用。这对于正在加速数字化的加纳社会来说，至关重要。通信基站、安防监控、物联网微站

，这些是现代社会的“神经末梢”，它们的稳定供电，是经济活动的基石。

　　所以，当我们谈论“向加纳出口光伏储能”时，我们谈的远不止贸易。我们是在探讨如何将中国的
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制造优势、技术集成能力，与加纳本地的资源禀赋和实际需求相结合，共同创造一种可持续的能源未来

。海集能所做的，就是将自己定位为这个过程中的“赋能者”和“共建者”。我们的站点能源产品线，

正是这种理念的集中体现——一体化集成减少了部署难度，智能管理降低了运维门槛，极端环境适配则

保证了全生命周期的可靠性。

　　当然，挑战依然存在。本地化的服务网络、融资模式、技术标准的对接，都是需要持续深耕的课题

。但方向已经清晰，市场正在打开。我想问的是，对于同样关注这个市场的同行或合作伙伴，你们认为

，除了产品和技术本身，还有哪些关键因素，将决定中国新能源解决方案在加纳乃至整个西非市场的长

期成功？

　　或许，答案就藏在与当地社区和企业的深度合作中，藏在为每一个具体站点解决实际供电难题的耐

心里。这条路，我们正在走。

　　——
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